


 

Nuestra Empresa 

En 1991, la empresa comienza sus actividades como 
consultora actuando en diferentes áreas tales como: 
1- Restructuraciones financieras y organizativas de 
empresas, 2-Compra, venta y fusiones de compañías, 
3-Valuaciones de empresas, 4- especializados cono-
cimientos en el sector sucro-alcoholero, 4.1- inves-
tigaciones administrativas, contables y operativas de 
performance y competitividad, 4.2- análisis de mer-
cado, 4.3- pronósticos de comportamiento del mer-
cado, 4.4- evaluación de los impactos que provocan 
en el sector sucro-alcoholero los cambios en las 
políticas sectoriales y macroeconómicas, tanto do-
mésticas como internacionales. 
 
Entre los clientes se encuentran importantes em-
presas de la República Argentina. Además, han re-
querido nuestra asistencia el Poder Ejecutivo y la 
Legislatura de la Provincia de Tucumán y orga-
nizaciones empresarias que agrupan a productores 
industriales y agrícolas. 
 
A partir de 1997 se crea el Departamento Comercial 
que asume en forma creciente actividades de negó-
cios en:  
-Comercialización de azúcares, alcoholes y melazas 
convencionales y orgánicas, por cuenta propia y en 
consignación. 
-Inversiones en commodities que se producen en la 
región. 
-Servicios de logística para nuestros clientes. 
-Financiamiento de negocios azucareros. 
-Exportaciones de azúcares blandos y crudos, me-
lazas y alcoholes de caña tanto convencionales como 
orgánicos. 
-Exportaciones de leguminosas en sus distintas va-
riedades. 
 
Nuestros proveedores sucro-alcoholeros son:  
A- Ingenio SAN JAVIER 
B- Ingenio LA ESPERANZA 
C- Productores cañeros del norte argentino. 
D- Ingenio LA PROVIDENCIA – Arcor SAIC. 
E- Ingenio BELLA VISTA – José Minetti y Cía. 
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F- Otros ingenios azucareros del norte argentino. 

 
En promedio, nuestra empresa comercializa anual-
mente 30.000 TM de azúcar convencional en el 
mercado interno y entre 25.000 y 30.000 TM de 
azúcar convencional y orgánica en el mercado 
internacional (EE.UU., África, Medio Oriente y 
Sudeste Asiático).  

Our Company 

In 1991, our company began its activity as a con-
sultancy in different business areas, such as: 1- Com-
pany financial and organizational restructuring, 2- 
Mergers  and  Acquisitions, 3- Company Valuation, 
4- Specialized expertise in the sucro-alcohol sector, 
4.1 Benchmarking, 4.2 Market Analysis, 4.3 Mar-
ket Forecast, 4.4 Evaluation of the impact of inter-
national and domestic policies on the sucroalco-
hol sector.  
 
Among our clients are leading Argentine companies. 
Both the executive and legislative powers of the 
Tucuman Province, as well as other institutions and 
industrial and agricultural producers associations, 
have also sought our advice and services.  
 
 In 1997, we created our commercial department, 
which has become increasingly involved in several 
activities including:  
-Trading of our own and on-consignment conven-
tional and organic alcohol, sugar and molasses.  
-Investment in commodities produced in the north-
west region of Argentina.  
-Logistics services to our clients.  
-Funding for the sugar business.  
-Exportation of White and Raw sugar (Organic or 
conventional), molasses and alcohol from sugar ca-
ne.  
-Exportation of various legumes. 
 
Our suppliers are:   
A- San Javier Sugar Mill, located in the northeast re-

gion of Argentina.  
B- La Esperanza Sugar Mill, located in the north-

west region.  
C-  Independent sugar cane producers from north-

west Argentina  
D- La Providencia Sugar Mill – Arcor SAIC. 
E- Bella Vista Sugar Mill – José Minetti y Cía. Ltd.  
F- Other sugar mills from northwest Argentina.  
 
On average, our company has been commercializing 
around 30,000 MT of conventional sugar in the do-
mestic market and between 25,000 and 30,000 MT of 
conventional and   organic sugar in the world market 
(USA, Africa, The Middle East and South East 
Asia) per year.  
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